(CONTENDER - SCENARII REALE DE UTILIZARE)

PROFIL 3 DIN 5

Operatorul
economic

Firma care participa la licitatii. Vrei sa-ti intelegi pozitia pe
piata, sa-ti evaluezi concurentii, sa decizi daca merita sa
contesti o pierdere si sa verifici «<sanatatea» unei autoritati
inainte de a licita.

Decizii bazate pe date Evaluezi concurenta Verifici autoritatea inainte

contender.yoda.digital - aplicatie Cha
+ 99% gratuit & anonim



Pentru cine este acest ghid?

Operatori economici si furnizori care vor sa liciteze inteligent. Toate analizele de mai jos sunt
gratuite; doar daca decizi efectiv sa contesti, pachetul de contestatie costa 5 USD.

Scenarii concrete — cu rationament si prompturi reale

(3.1 «Cum arata profilul meu de furnizor?»

De ce: vrei o imagine clara a pozitiei tale pe piata. Rationamentul: profilul agrega atribuirile,
valoarea totala castigata si contestatiile pe care le-ai depus ca challenger.

INSTRUMENTE FOLOSITE
[ supplier profile ] ( show supplier profile ]

PROMPT DE COPIAT iN CHATGPT

Fa-mi profilul de furnizor pentru «SRL Construct» pe 2025.

- Un dashboard cu nr. atribuiri, valoare totala si istoricul tau de contestatii.

3.2 «Merita sa contest pierderea asta?» PLATIT / CIVIC

De ce: contestatia costa timp si efort — vrei o decizie de business informata. Rationamentul:
verifici intai scorul de integritate (multe semnale = sanse mai mari de admitere), apoi termenul
(mai esti In fereastra de 10 zile?), apoi comanzi pachetul doar daca are sens.

INSTRUMENTE FOLOSITE

[ integrity score ] [ procurement timeline j [ prepa reifilingipackj

PROMPT DE COPIAT iN CHATGPT

Care e scorul de integritate al tenderului ... si mai sunt in termen sa contest? Daca da,

pregateste pachetul ca challenger.

- Scor + zile ramase — decizie clara; daca da, pachetul de contestatie gata de depus.



3.3 «Cine e concurentul care castiga mereu?»

De ce: vrei sa intelegi de ce pierzi in fata unui rival. Rationamentul: compari lateral un tender
castigat de rival cu unul propriu pierdut, ca sa vezi diferentele de pret si conditii.

INSTRUMENTE FOLOSITE

[ supplier profile ]

PROMPT DE COPIAT iN CHATGPT

Compara tenderul OCID-A (castigat de concurent) cu OCID-B si arata-mi diferentele de valoare si

conditii.

- Un tabel comparativ care evidentiaza diferentele de valoare, conditii si pattern-uri suspecte.

(3.4 «E de incredere aceasta autoritate contractanta?»

De ce: nu vrei sa investesti efort intr-o oferta la o autoritate problematica. Rationamentul:
profilul autoritatii arata cate contestatii a primit si ce volum deruleaza — un semnal de

«sanatate».
INSTRUMENTE FOLOSITE
[ buyer profile ] [ show_buyer profile ]

PROMPT DE COPIAT iN CHATGPT

Profilul autoritatii «Ministerul Y» — cate contestatii a avut si ce valoare a cheltuit?

- Un dashboard al autoritatii care arata volumul si rata de contestare.

3.5 «Unde sunt oportunitatile in domeniul meu?»

De ce: vrei sa-ti orientezi efortul comercial spre unde e cererea. Rationamentul: heatmap-ul
arata ce categorii CPV concentreaza cererea, apoi cauti tendere active pe codul tau.

INSTRUMENTE FOLOSITE

cpv_heatmap ( search_tenders ]

PROMPT DE COPIAT iN CHATGPT

Heatmap CPV pe 2026 si apoi cauta tenderele active pe codul CPV 45000000 (constructii).

- O harta a cererii pe categorii + lista de tendere active pe codul tau.



Harta rapida: ce vrei - ce ceri

Pozitia mea pe piata supplier profile

Merita sa contest pierderea integrity score + procurement timeline
De ce castiga rivalul compare

E de incredere autoritatea buyer profile

Unde sunt oportunitatile cpv_heatmap + search tenders

Regula de aur inainte de a contesta: scor de integritate scazut + Tnca in fereastra de termene =
caz care merita. Verifica ambele inainte de a comanda pachetul (5 USD), ca sa nu cheltui pe un
dosar fara sanse.
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